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SUCCÈS – ENTHOUSIASME – PASSION – SATISFACTION – CRÉATIVITÉ 

 

Annonce d’emploi: Responsable régional des ventes/Représentant des ventes 100%, pour la Suisse ro-
mande Français/Allemand (h/f/d) 
 
Depuis 22 ans, Prealpina Suisse GmbH Präzisionswerkzeuge est synonyme de tradi)on et d’innova)on. À 
Neuenhof, dans la vallée de la Limmat, tout se tourne autour d’ou)ls de précision de haute qualité, 
d’équipements de machines et de performances op)males dans le domaine du service. Nous sommes le 
distributeur exclusif en Suisse et à l’étranger d’ou)ls innovants en carbure de précision pour l’usinage mo-
derne, ainsi que d’accessoires de machines. Nous entretenons une étroite collabora)on avec des fabri-
cants renommés. Nos principaux fournisseurs proviennent de Suisse, du Japon, d’Allemagne, de Corée, 
d’Italie et des Pays-Bas. 
 
Que cherchons-nous: 
Nous sommes une entreprise familiale et performante qui souhaite enrichir l'équipe d'une personnalité 
mo)vée et sociable en tant que responsable régional des ventes pour la Suisse romande (Genève, Vaud, 
Valais romand et le sud de Fribourg). 
 
Vos tâches:  

 Conseil technique et vente d'ou)ls de précision en carbure, HSS pour l'usinage moderne       et 
d'accessoires de machines. 

 Assistance et visites régulières aux clients existants et acquisi)on de nouveaux clients. 

 Tâches commerciales, telles que le suivi des offres et des données clients, ainsi que la mainte-
nance du système CRM. 

 Par)cipa)on aux réunions, séminaires et forma)ons de la force de vente, ainsi qu'aux salons et 
autres événements clients. 

 Visites ponctuelles chez les fournisseurs pour forma)on con)nue. 
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En tant que spécialiste expérimenté dans le domaine de l'usinage, vous développerez et négocierez avec 
succès des solu)ons exigeantes en étroite collabora)on avec nos clients. Vous serez quo)diennement en 
contact avec eux, prendrez soin et gagnerez une nouvelle clientèle. Votre passion et votre joie de s’occu-
per et d'acquérir de nouveaux clients vous aideront à les sa)sfaire à long terme. 
 
Vous ferez par)e d'une équipe mo)vée au sein d'une entreprise familiale et visionnaire qui aDache une 
grande importance aux habiletés sociales. Nous aDendons de vous un haut niveau d'engagement, le plai-
sir du défi quo)dien et une passion pour l'usinage mécanique. Nous vous offrons un sou)en compétent et 
digne de confiance sur votre chemin vers le succès des ventes. 
 
 
Votre profil: 

 Solide forma)on de base en tant que polymécanicien (de préférence avec une expérience en usi-
nage) 

 Expérience en vente un atout. 

 Très bonne connaissance du français requise (bilingue f/d) 

 Bonne communica)on-négocia)on 

 Grande orienta)on client et enthousiasme 

 Méthode de travail indépendante et fiable 

 Volonté de voyager et permis de conduire de catégorie B 
 
 
Nous offrons: 

 Package salarial aDrac)f avec rémunéra)on liée à la performance 

 Véhicule de société également à usage privé 

 Opportunités complètes d'ini)a)on et de forma)on 

 Un travail passionnant et varié dans une entreprise dynamique et familiale 

 Environnement de travail axé sur l'équipe avec une communica)on ouverte 
 
 
Vous êtes curieux et prêt à relever ce défi? Êtes-vous prêt à inspirer nos clients avec votre expertise tech-
nique? Êtes-vous ouvert et flexible pour de nouvelles choses? Alors n'hésitez pas! 
Envoyez votre dossier de candidature complet et vos questions à Marco Grüter (CEO) mgr@prealpina-
suisse.ch ou à Angelo Costanzo (Sales Manager) à aco@prealpina-suisse.ch 
 
Nous attendons avec impatience votre candidature. 
 
PREALPINA SUISSE GmbH 


