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ERFOLG – BEGEISTERUNG – LEIDENSCHAFT – ZUFRIEDENHEIT - KREATIVITÄT 

 

Stelleninserat: Regionaler Verkaufsleiter/Aussendienstmitarbeiter 100% für die Westschweiz fran-
zösisch/deutsch (m/w/d) 
 
 
Die Prealpina Suisse GmbH Präzisionswerkzeuge, steht seit 22 Jahren für Tradition und Innovation. 

Seit 2001 dreht sich in Neuenhof, im Limmattal, alles um hochwertige Präzisionswerkzeuge, Maschi-

nenausrüstungen und Topleistungen im Bereich Service. Wir vertreiben exklusiv, in der Schweiz und 

im Ausland, innovative HM-Präzisionswerkzeuge für die moderne Zerspanung sowie Maschinenzube-

hör. Wir pflegen eine enge Zusammenarbeit mit namhaften Herstellern. Unsere Hauptlieferanten 

stammen aus der Schweiz, Japan, Deutschland, Korea, Italien und Holland. 

 
Was suchen wir: 
Wir sind ein familiäres und erfolgreiches Unternehmen, welches mit einer mo:vierten und kontakt-

freudigen Persönlichkeit das Team, als regionalen Verkaufsleiter für die Westschweiz (Genf, Waadt, 

französischsprechendes Wallis und südlicher Teil Fribourg), bereichern möchte.  

 

Ihre Aufgaben: 

 Technische Beratung sowie Verkauf von Hartmetall-, HSS-Präzisionswerkzeugen für moderne 

Zerspanung und Maschinenzubehör. 

 Regelmässige Betreuung und Besuche bestehender Kunden sowie Akquisi:on von Neukun-

den.   

 Kaufmännische Aufgaben, wie Nachfassen von Angeboten und Kundendaten, sowie Pflege 

des CRM-Systems. 

 Teilnahme an Aussendienstsitzungen, Seminaren und Weiterbildungen, sowie Messen und 

anderwei:ge Kundenanlässe. 

 Sporadische Besuche der Lieferanten zur kon:nuierlichen Weiterbildung. 
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Als versierter Fachmann im Bereich der Zerspanung werden Sie in enger Zusammenarbeit mit unse-

ren Kunden herausfordernde Lösungen erarbeiten und erfolgreich verhandeln. Sie werden täglichen 

Kontakt mit ihnen pflegen, sie betreuen und Neue dazu gewinnen. Ihre LeidenschaB und Freude an 

der Betreuung und Neukundengewinnung wird Ihnen helfen, unsere AuBraggeber nachhal:g zufrie-

denzustellen. 

 

Sie werden Teil eines motivierten Teams in einem visionären Familienunternehmen sein, das großen 

Wert auf soziale Kompetenz legt. Wir erwarten von Ihnen eine hohe Einsatzbereitschaft, Freude an 

der täglichen Herausforderung und eine Leidenschaft für die mechanische Zerspanung. Wir bieten 

Ihnen kompetente und vertrauensvolle Unterstützung auf Ihrem Weg zum Verkaufserfolg. 

 
Ihr Profil: 

 Solide Grundausbildung als Polymechaniker (vorzugsweise mit Erfahrung in der Zerspanung). 

 Erfahrung im Bereich Verkauf von Vorteil. 

 Sehr gute Kenntnisse in Französisch erforderlich (Bilingue f/d)  

 Gute Kommunika:ons- Verhandlungsfähigkeit 

 Hohe Kundenorien:erung und Begeisterungsfähigkeit 

 Selbständige und zuverlässige Arbeitsweise 

 ReisebereitschaB und Führerschein der Klasse B 

 

 

Wir bieten: 

 AFrak:ves Gehaltspaket mit erfolgsabhängiger Vergütung 

 Firmenfahrzeug auch zur privaten Nutzung 

 Umfassende Einarbeitung und Weiterbildungsmöglichkeiten 

 Spannende, abwechslungsreiche Tä:gkeit in einem dynamischen und familiären Unterneh-

men 

 Teamorien:ertes Arbeitsumfeld mit offener Kommunika:on 

 

 

Sind Sie neugierig geworden und sind bereit, sich dieser Herausforderung zu stellen? Sind Sie mo:-

viert, unsere Kunden mit Ihrer technischen Exper:se zu begeistern? Sind Sie offen und flexibel für 

Neues? Dann zögern Sie nicht! 

Senden Sie Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen und Fragen an Marco Grüter (CEO) mgr@preal-

pina-suisse.ch oder an Angelo Costanzo (Sales Manager) unter aco@prealpina-suisse.ch  

 

Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung. 

 

PREALPINA SUISSE GmbH 


